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One Pager für Autoren und Autorinnen

Supply Chain Management und Großhandel
Forschungslücken und Praxisanforderungen

Obwohl der Großhandel ein wirtschaftlicher Riese ist, bleibt er gleichzeitig ein forschungsseitiger Zwerg: Lediglich etwa 0,1 % des Umsatzes werden in Forschung und Entwicklung investiert. Entsprechend sind sowohl der Großhandel selbst als auch die durch ihn getragenen Lieferketten strukturell unterbeforscht. Die Folge sind hohe Innovationsrückstände und erhebliche Erkenntnislücken mit direkten, negativen Folgen für die Wertschöpfungstiefe dieser wichtigen Branche. 

Die Forschungsvereinigung Großhandel e.V. (ForveG) und der Lehrstuhl für Logistik und Supply Chain Management der Universität Sankt Gallen planen eine hochwertige Sammelpublikation, die auf diese Lücken aufmerksam und den wissenschaftlichen und wirtschaftlichen Handlungsbedarf kenntlich machen soll. Neben Wissenschaftlerinnen und Wissenschaftlern möchten wir auch Vertreterinnen und Vertreter aus Unternehmen und NGOs einladen, ihre analytische Perspektive in den Sammelband einzubringen und Forschungsbedarfe zu benennen und zu begründen.
 	Comment by Michael Nitsche: Sehr gern. ich hatte Schwierigkeiten, die Website des Lehrstuhls zu finden (geboren 1985 -doh). Könnt ihr sie bitte einsetzen?	Comment by Haeberle, Nadine: Frage ist auch, ob man hier den Lehrstuhl oder unser Institut erwähnt? Die Website des Institutes ist: PSCM-HSG | Universität St.Gallen 	Comment by Michael Nitsche: Da bin ich leidenschaftslos. URL ist eingefügt. 	Comment by Haeberle, Nadine: Website der ForveG & des Lehrstuhls verlinken?	Comment by Haeberle, Nadine: Das ist eventuell zu viel Aufwand, aber ich finde die Darstellung der „Key Dates“ auf der Website der EurOMA 2026 sehr gut: euroma2026.org (bisschen runterscrollen).	Comment by Michael Nitsche: Ist schön, das stimmt. Layout wäre zumindest nicht meine Stärke. ich bin hier aber auch für Pragmatismus. 
Auf einen Blick: 
	Relevante Themenfelder 
	Distributions-, Warehouse- und Transportnetzwerke, Supplier Resilienz und Supplier Management, Risiko- und Resilienzmanagement, Supply Chain Visibiliät und Transparenz, Nachfrageprognosen und Volatilitätsmanagement, Nachhaltigkeit und Kreislaufwirtschaft, Digitalisierung und Data Governance, Finance, Accounting und Controlling, KI-basierte Entscheidungsunterstützung , Robotik und Automatisierung, Software-Anwendungen,  volkswirtschaftliche Perspektiven,  Kommunikation, internationale Vergleiche,  Bestands- und Umlaufvermögensmanagement , Organisation und Kompetenzen.
	Comment by Haeberle, Nadine: Müssen wir hier nochmal spezifizieren, dass diese Themenfelder alle auf den Grosshandel bezogen sind?	Comment by Michael Nitsche: Ich denke, das sollte selbsterklärend sein oder?

Wichtig ist aber, dass wir die Themenfelder noch ergänzen, sollte etwas aus eurer Sicht wichtiges fehlen.

Ich denke auch an sowas wie Organisationssoziologie oder so. 
	Comment by Haeberle, Nadine: @Arlinghaus, Julia fehlt dir hier noch etwas?	Comment by Arlinghaus, Julia: Ich habe hier ergänzt

	Call for Abstracts

	· Max 2500 Zeichen
· Deadline: 18.03.2026 Das Abstract sollte Ihr Thema und die grobe Argumentationsline umfassen, sowie das Ziel des Beitrags


	Herausgabe und Redaktion
	Prof. Dr. Julia Arlinghaus (Universität Sankt Gallen)
Nadine Haeberle (Universität Sankt Gallen)
Michael Nitsche (Geschäftsführer, ForveG)


	Umfang des finalen Beitrags

	i.d.R. max. 40.000 Zeichen, inklusive Leerzeichen

	Deadline Einreichung 

	30. Juni 2026

	Publikation

	Frühjahr 2027

	Kontakt für Rückfragen und Einreichungen
	info@forveg.de
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